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Individualna davanja 
 Šta su za nas individualna davanja? 

 Imamo li iskustva u prikupljanju novca od pojedinaca? 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Pojedinac sam ili u okviru neke grupe 

 Neko može dati sredstva iz ličnih razloga 

 Neko može dati sredstva jer je pozvan preko grupe 
kojoj pripada – Asocijalcija privrednika, Rotary Club, 
filantropske grupe... 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Bogati ljudi i ne baš tako bogati ljudi 

 Često se kaže da su siromašniji ljudi ujedno i 
velikodušniji 

 Mnoge organizacije ciljaju zaposlenu srednju klasu 
smatrajući da oni daju najviše sredstava 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Od mladih do starijih lica 

 Različite starosne grupe žele da učestvuju u različitim 
akcijama: 

 Mladi će možda radije dati za zaštitu životne sredine ili 
ljudska prava 

 Stariji će možda radije dati za socijalna i zdravstvena 
pitanja 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Pripadnici različitih veroispovesti iz religijskih razloga 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Od onih koji su lično pogođeni nekim problemom do 

onih koji su osrednje zainteresovani za rešavanje 
problema 

 Roditelji dece sa invaliditetom mogu biti donatori, ali 
to mogu biti i osobe koje su željne da pomognu 
rešavanje ovog problema iako nemaju lična iskustva 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Možete ciljati publiku bez obzira na profesiju, ali 

 ponekad možete da se fokusirate samo na lekare, 
novinare, naučnike ili nastavnike 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Ljudi koji žive na teritoriji cele države ili 

 Ljudi koji žive u nekom regionu ili u nekom gradu/selu 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Porodica i prijatelji onih koji već daju sredstva! 



Ko sve može biti individualni 
donator? 
 Socijalne grupe 

 Starosne grupe 

 Pripadnici određenih religijskih grupa 

 Grupe direktno ili indirektno pogođene problemom ili 
osobe zainteresovane za taj problem 

 Pojedinačne profesije 

 Grupe na određenoj teritoriji 
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Kako pojedinci mogu da daju 
sredstva? 
 Jednokratne donacije ili 

 Stalne donacije 



Kako pojedinci mogu da daju 
sredstva? 
 Velike donacije/pokloni (može biti i 

legat/zaostavština) 

 Male donacije sa velikim brojem pojedinaca koji daju 



Kako pojedinci mogu da daju 
sredstva? 
 Novac 

 In kind podrška 

 Kupovina potrebnih materijala ili usluga 

 Vreme – volontiranje 

 Uključivanje porodice i prijatelja 



Kako pojedinci mogu da daju 
sredstva? 
 Podrška u organizaciji manifestacija na kojima se 

prikupljaju sredstva 

 Lutrije ili dobrotvorne kladionice 

 Razne manifestacije na kojima se omogućuje 
pojedincima da daju finansije 



Zašto pojedinci daju sredstva? 
 Koja je motivacija da neko da sredstva za vašu OCD? 



Zašto pojedinci daju sredstva? 
 Zabrinutost 

 Osećanje obaveze (ja sam bio srećniji od nekog 
drugog) 

 Osećanje krivice (da dam novac da problem više ne 
vidim) 

 Lično iskustvo u vezi sa problemom 

 Lična korist – priznanje 

 Zato što ste ih pitali 

 Peer presure – pritisak bliskog okruženja 

 

 

 



Zašto pojedinci neće da daju 
sredstva? 
 Podjednako je bitno razumeti zašto neko ne želi da da 

sredstva za vašu akciju! 

 Ovo su teme kojima ćete se pozabaviti u vašim javnim 
nastupima! 



Your concern is our concern 
 Concern India Foundation liflet 

 Podelite sa nama temu oko koje ste zabrinuti, a mi 
ćemo stvoriti način na koji možete da pomognete 

 



Concern India Foundation 
 Samo Rs300 mesečno obezbeđuje kompletnu dnevnu 

negu za jednu bebu, uključujući hranu i zdravstvenu 
kontrolu 

 Rs 1.200 je potrebno za godinu dana obrazovanja 
jednog deteta 

 Rs 1.500 godišnje košta prekvalifikacija za jednu osobu 

 RS 180 je trošak mesečnog obrazovanja osobe sa 
mentalnih ivaliditetom 

Name nije nadragocenije koliko date, već početak vašeg 
učešća u rešavanju problema. Početak pretvaranja naše 
brige za druge u prilike za druge! 



Doći do pojedinaca koji će dati... 
 Identifikujte što preciznije ciljnu grupu pojedinaca koji 

bi bili zainteresovani da podrže rad vaše organizacije 
ili vaših projekata 

 Napravite kratku poruku za njih! 



6 dobrih ideja 
 Ideja br 1: 

 Definišite tačno koliko je potrebno da prikupite novca i koliko 
znači pojedinačna donacija 

 Ideja br 2: 
 Iskažite potrebu razumljivo za svakodnevni život 

 Statistika može da bude dodatak, ali ne i osnovna 
motivacija za davanje 

 

Jedna gladna osoba u vašoj blizini =  

100 gladnih osoba u susednom gradu =  

10.000.000 gladnih u nekoj dalekoj zemlji 

 



6 dobrih ideja 
 Ideja br 3: 

 Kažite koliko očekujete da svako da 

 

 Ideja br 4: 

 Pokažite primere uspeha 

 



6 dobrih ideja 
 Ideja br 5: 

 Ponavljajte poruku: 

 Recite šta predlažete 

 Pričajte 

 Onda sve ponovite 

 

 Ideja br 6: 

 Obraćate se ljudima koji imaju indetitet i budite 
precizni u tome kome se i kako obraćate 
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